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NEDEN iHRACAT ?




* Firmaniz blyur.

* |lave isletme sermayesi kazanr.

e Satislar, karlilik ve tretim kapasitesi artar.

* Olcek ekonomisinden yararlanabilir hale gelir.

* Birim maliyet duser, rekabet glicu artar.

* Pazar hacmi genisler.

* Pazar bagimlihg azalir.

* Uluslararasi is kulturd, yenilik ve teknoloji benimsenir.
* Marka bilinirligi artar.




RISKLER ?




Hedef Pazar

Plan hazirlanmali incelenmeli

Diger ihracatcilar
Deneyimlerinden
faydalaniimall




4 Asamada Firma Plani:

Sirket analizi Sektor analizi

Hedef pazar belirleme
ve Strateji olusturma

Finansal analiz ve risk analizi
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Tesekkurler !




