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Katildigimiz Fuarin Verimliligini
Nasil Arttirinz?

FUARA HAZIRLANMA EGIiTiMi
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Mehmet DUKKANCI fuansta

* Agoras Fuarcilik, & Anthea
Kurucu Ortagi,
Fuarcilik Danismani

 Bogazici Universitesi isletme 98 Mezunu

* 19 Yildir Fuar Organizatori

* NTSR Fuar ve Kongre Organizasyonlari, Fuar Proje
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Fuardan Verim Almak Neden Onemli?

UFI
30.000 € biitce ile 2010 - 2019 Arastirma Sonucu

20 m? ile katildiginiz Organizatore Tavsiye:
Almanya’daki bir Fuarda

i - -
kac miisteri bulmaya raziyiz? 1 m” =1 Ziyaretgi

Herkes kadar iyi hazirlanirsaniz
Potansiyel Nedir? kag kisiye razisiniz?

20 m? = 20 Ziyaretgi
Fuar 4 gun

Standinizdaki personel 4 Kisi
256 Kisi
8 Calisma Saati Standimiza
Nasil

Saatte 2 kaliteli gorisme Getirtebiliriz?

= 256 zaman dilimi!

FUARA HAZIRLANMA EGIiTiMi

Kac kisi gelebilir
ki?

2 musteri
bulsam yeter
vallahi
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Fuara Katilmanin 7 Asamasi fuarnista
Fuara Fuara Fuardan Onceki Fuar Fuar Fuar Fuardan
Katilma Katilma Hazirhik Donemi Kurulum Gilinleri Kapanis Sonra
Kararini Kararini Gunleri Aksami
\!ermeden Verirken
Once
1.DEGRLENDIRME 2. ON HAZIRLIK 3. HAZIRLIK . SOKUM 7. SONRASI

IRLANMA EGIiTiMi
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Fuara Katilmayi Degerlendirirken
Nasil Hazirlanmak Gerekir?

1. Asama: Degerlendirme Donemi

RA HAZIRLANMA EGIiTiMi



1.2. Durum Tespiti ve Hedefler

Tespitler

1. Biz kimiz?
2. Uriinlerimiz/ hizmetlerimiz nedir?

. Misterimiz kimdir?

4. Sorunumuz nedir?

5. Fuar bana nasil bir

fayda / ¢6ziim saglar?

FUARA HAZIRLANMA EGIiTiMi

Hedefler

1. Fuardan genel beklentimiz nedir?

2. Fuardan somut beklentimiz,
Temel Basari Hedeflerimiz nedir?
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1.9. Fuardan Beklentimiz Nedir? Fuar Temel Basari Kriterlerimiz Nedir? fuarista

1.9.1 Genel beklenti:

1.9.2. Somut beklenti L
2.
1-Fuarda:
1. Fuar 4 gin 3.
2. 4 kisi katilacagiz
4,
3. Hepimiz, her glin, glinde 8 saat gorlismeler 5.

yapacagiz
4.  Saate 2 kisi ile goriisme hedefindeyiz

5. Toplamda 256 Farkh ziyaretci/alici ile gorisme
yapacagiz.

3- Fuardan 1 ay sonra 10 yeni siparis

4- Fuardan 6 ay sonra 500.000 € Satis hacmi!

FUARA HAZIRLANMA EGIiTiMi

2- Fuardan Sonra:

4 giin boyunca

Ayni 4 kisi sadece fuara gelen miusteri ile
ilgilenecegiz.

Hepimiz, her glin, glinde 8 saat fuardan gelen yeni
musteri ile gorismeler yapacagiz

Saate 2 kisi ile bir goriisme hedefindeyiz

Toplamda 256 Farkh ziyaretci/alici ile fuardan sonraki
1 hafta icinde gorilisecegiz.
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2. Fuara Katilma Kararini Verirken
ONIHAZIRLIKEDOnemi



Fuar Hakkinda Bilmemiz Gerekenler fuansta

Kac personel paralel goriisme

yapacak? Kac masa gerek? Ne kadar bir bltce ayirabiliriz?

Ne kadar alana ihtiyacimiz var? indirim, Vade, Iptal?

Fuar yerlesim planinda nerde el B e
olmaliyiz?
Fuar ziyaretcisini getirmek icin o : o
?
nasil calisacak? Mantikli mi? A Biitun ekip hem fikir mi:
Fuarin konusu bize uygun mu?

Sozlesme imzalanmasi

Fuarin Bize Vaadi Nedir?

FUARA HAZIRLANMA EGIiTiMi
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3. Asama: Fuara Hazirlik Donemi



3.1. Fuar Hazirlik Ekibini Belirleyin

Isi mi ydnetecegiz?
Fuara Hazirhk
siireclerini mi?

Fuardan once

fuar hazirliklarini

tek elden,

tum birimler,

ilgili dis kaynaklarla
isbirligi icinde yonetiriz
patron!



3.3. Misteriniz Neden Standiniza Gelsin ki?

Fuarda Musterimiz Kimdi?

Faruk,
What new products
you can show me
what interesting info
you can share with me
in your stand?

Why Should
come and visit
your stand?

. )
t mU§terimiz'\n gozunden bakinc

biz
bu fuarda

musterimize
ne fayda saghyoruz?

1A EGITiMI
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3.4. NetrHddefidBodetiitusunda Kim Kime Neyi Anlatacak?

Musteriniz standinizda kiminle gorismek ister?

Katilimci Ziyaretgi kayinpeder,
kayinvalide,
Patron / Genel Miidiir 1. Patron / Genel Mudiir oglan,
kiz,
Pazarlama Miudiiri & Yoneticileri 2. Pazarlama Miudiiri & Yoneticileri gelin,

damat,
arkadas,
terciiman,

3. Satin Alma Mudiirii / Ekibi bizim usta

kanka ?

Uriin Midirii

Canl
talk
with your
trends
Directors?

Marka Mudiiri

Satis Muduri / Ekibi 4. Satis Muduri / Ekibi
ihracat Miidiirii / Ekibi C————— ©  jthalat Miidiirii / Ekibi

R




3.5. Fuarda Kullanacaginiz Pazarlama Malzemelerinizi Hazirlayin

Kartvizit

Katalog I agoras
FMutrrul Dl:llﬂ(n:.:l?l

Fuar Cantasi

Promosyon Malzemeleri

Numune Dagitimi

iMA EGITIMI




3.6. Standimiza 2 5 6 Ziyaretci Gelmesi icin Ne Yapmamiz Gerekiyor?

Standimiza

256

ziyaretginin gelmesi icin ne
yapmamiz gerekiyor?

Kimi
Davet Etmemiz
gerekiyor?

Tanimadigimiz
Bizim potansiyel

miisterileri

Davet Etmemiz

Gerekiyor Taniyip da
¢alisamadiklarimiz

Kaybettigimiz
musterilerimizi

Var Olan
Musterilerimizi



Fuar baglamadan once,

fuarda goriismek icin

g k : g

Randevu Programinizi Onceden Olusturun ayith ziyaretciler ve
Mmusterilerinizle

randevulagin

3.7. Miimkiinse Onden Randevulasin

Pazartesi Sali Carsamba Persembe

12 13 14 15

09:00

10:00

11:00 Onceden
F),E"],Eir]rr]'s
12:00 randEVUlar

Miisterj bulma
$ansingz, arttiryr,

14:00 1

Sonraki Ra
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3.8. Nasil Bir Stantla Fuara Katiimaliyiz? fuarista

1. «Cooook Ucuz» Ureticil
- T



3.9. Fuar Standinizda Ziyaretci Kayit Sisteminizi Planlayin fuarista
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FUARA HAZIRLANMA EGIiTimi



3.10. Uriin Secilmesi ve Génderimi fuarista

Uriinlerinizi Kontrol Edin, Test Edin

FUARA HAZIRLANMA EGIT....



3.11.
Urunlerimizin
Fuara Nakliyesi

FUARA HAZIRLANMA EGIiTimi
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3.12. Fuar Sehrine Seyahat ve Konaklama fuarista

Pasaport
Vize
Ucak Bileti
* Konaklama

* Sehirici Ulasim
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3.13. fuarista

K|I|tMus |
iliskileri G& 1
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4. Asama : Fuar Kurulum Gunleri

Problemsiz fuar kurulumu nasil olur?
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Fuar Kurulum Giin = TR S, Ty - T fuarista

* Stand Yapim Sirketinizle Planladiginizi Uygulama
* Fuar Nakliye / Lojistik Hizmetleri ile Planladiginizi Uygulama
* Uriin yerlestirilmesi konusunda planladiginizi uygulama

* Fuar Stand Ekibinizin Zamaninda varmasi ve hazirlanmasi

e Son gun hazirhgi

* Hicbir yeni talebiniz olmasin!

e Hicbir stirpriz durum olmasin!

‘‘‘‘‘‘
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5. Asama : Fuar Gunleri

Fuar Gunlerini en verimli sekilde nasil degerlendirebilirsiniz?

FUARA HAZIRLANMA EGIiTiMi
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5.1. Fuarda Harcadiginiz Zamanin Size Maliyeti Nedir? fuarista

1. Fuarin Toplam Maliyeti:

Yer Kirasi+ Stand + Hazirliklar + Misafirler = 80.000 USD
2. Fuarin Gunluk Maliyeti:

80.000/ 4 Guin = Gunluk Maliyet 20.000 USD
3. Fuarin Kisi Basi Maliyeti:

20.000 USD / Stand’da 4 Gorevli = Kisi Basi 5.000 USD
4. Fuarin Kisi Basi Saatlik Maliyeti:

5.000 USD / 8 Saat = 625 USD Saatlik Kisi Basi Maliyet!
5. Miusteri Basi Maliyeti:

625 USD / Saatte 2 Miisteri = 312,5 USD
6. Bos Gecirdiginiz Her 30 Dakikalik Zamanin

Maliyeti: 312,5 USD

7. Fuardaki Zamaninizi
Cok Verimli Kullanmaya Odaklanin

FUARA HAZIRLANMA EGIiTiMi



5.2. Pozitif Enerjiniz ile Fuar Standinizi Cekim Noktasi Haline Getirin fuarista
Motivasyon!

Hadi arkadaslar! 7

Bu giin yeni insanlarla /

tanisalim!

Eski dostlarimizi agirlayalim!
Sansimiz agik olsun!

Cok glizel,
cok verimli bir giin olsun!

Harikasiniz!

FUARA HAZIRLANMA EGIiTimi
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Siinger Gibi Olun

5.3.




5.4. 20 Dakikalik En ideal Toplanti Akisi fuarista

Sorulana Cevap Verme

Dinleme Urlin GOsterme

Nasil Yardimci Olabilirim? Katalog Paylasma

Fuardan Sonra devam etmek icin
Karsilama
ECEENGE

FUARA HAZIRLANMA EGIiTiMi




5.5. ilgi Bakimindan Miisterileri 4 Ayri Temel Kategoriye Ayirin

N

TEKLIF ILGILI
BEKLIYOR Siparisi net
Fuar Bitiminde degil
Hemen ara Takip et

J T —

FUARA HAZIRLANMA EGIiTimi

™

iLGiSiz
Siparisi Yok
Takip Et

PIYANGO
Brosur Alan &

Standa Gelip
Gorusemeyen
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6. Fuar Kapanis Aksami
SOKUNM Denem
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7. Fuardan Sonra
FUua@S@ONRASI
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7.1. Fuardan Sonra Musteri Bizi Ne Zaman Arar? fuarista

Katilimci

N

”

Ziyaretgi .0 ‘ i

% 2

Fuardan
sonraki hafta

FUARA HAZIRLANMA EGIiTimi



7.2. Fuardan Sonra Musteriyi Bizim Ne Zaman Aramamiz Gerekir?

Ya baska katilimci
g musteriyi
D un kaptiysa?

aramamiz gerekiyordu!

Neden

aramadik
ki?

FUARA HAZIRLANMA EGIiTiMi

musteri bulmak
satis yapmak icin
katiliyorduk di mi?

Niye buldugumuzy
onemsemiyoryz?
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7.4. Kimleri Hangi Oncelikle Arayacagiz?

llgi Bakimindan Fuarda Miisterileri 4 Ayri Temel Kategoriye Ayirmistik

7 N\

7N

TEKLIF ILGiLI . PiYANGO
BEKLIYOR ‘ Siparisi net \ Brosiir Alan &
Fuar Bitiminde degil | Standa Gelip
Hemen ara Takip et Gorusemeyen

1

3

FUARA HAZIRLANMA EGIiTimi

ILGiSiz
Siparisi Yok
Takip Et

——



G’ Fuarista Blog

https:#  https://www.fuarista.com

Fuarista Akademi
https://www.fuarista.net

i

@E Fuarista Sahnesi
Yl https://www.fuarista.org
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N\

N\

0216 523 50 60

FUARA HAZIRLANMA EGIiTimi
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Sorulariniz
veya

Sirket ici
Destek & Egitim
Talepleriniz icin

lletisim Bilgilerimiz

g / fuarista
° / fuarista
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